Loket och Vagnarna

Tips

Rekrytering — Marknadsforing — Sponsring



Undertecknad var under varen och hosten 2006 ute och besokte sammanlagt 28
foreningar runt om i Sverige.

Jag hade med mig representanter fran Svenska Bangolfforbundet styrelse eller
distriktsforbunden pa besoken.

Pa besoken fick jag manga olika tips och idéer som jag kanner att ni dvriga
bangolfforeningar i Sverige kan ha nytta av.

Denna folder I6ser inte alla bangolfens problem med minskande antal
medlemmar och ungdomar, men kan vara en liten idébank pa vad man kan gora
for att blir flera bangolfare.

Ar ni intresserade av nagot speciellt projekt, kontakta foreningen direkt, sa far
de berétta med egna ord.

Vill samtidigt passa pa och tacka alla er féreningar for ert engagemang, positiva
bemotande av mig och évriga som var ute pa besoken. Det var roligt att vara ute
hos er och kénna varmen.

Lycka till med ert viktiga arbete for att vi ska bli fler bangolfare i Sverige!
Peter Gyllhag

Sportkonsulent
Svenska Bangolfférbundet



Albron BGK: Har sokt Handslagspengar i tvd omgangar for att bjuda in
skolungdom till sin anldggning. Da anlaggningen ligger lite utanfor tatomrade
har foreningen de forsta gangerna haft minibuss och hamtat upp ungdomar som
anmalt att de vill delta i prova pa verksamheten.

Skoghalls BGK: Driver sedan ett flertal ar en framgangsrik bangolfskola under
sommarhalvaret dar manga ungdomar deltar. De testade en gang att skanka
biljetter till sin lokalradiostation for att de skulle komma ut och prova banorna.
Istallet s& gjorde radiostationen en tavling av detta och lyssnarna fick ringa in
och vinna frispel till Skoghalls anldggning. Bra gratisreklam!

Foreningen har fredagstavling med korvgrillning. Hit kommer manga av
medlemmarna bara for att tréaffa klubbkompisarna och ata lite korv. Det &r ett
satt att fa fler involverade i féreningens arbete.

Uppsala BGK: Forsokte under 2006 att géra en variant som manga i
Ostsvenska Bangolfforbundet gér, namligen att ta en avgift som ger ratt att spela
hela dagen. | Uppsalas fall tog man 50 kronor fér vuxna och 25 kronor for
ungdom, man far spela hur mycket bangolf man vill. Man far dock far inte
lamna anldaggningen och sedan komma tillbaka och spela for tidigare erlagd
avgift.

Foreningen har en person som ar ansvarig for att hela tiden rapportera till
tidningar och radio i Uppsala-trakten nar spelare ska ivag pa tavlingar och efter
tavlingar. Har gett mycket gott resultat, det skrivs om Uppsala.

Ersta MGK: Har lag beldggning mellan 11 — 14 vardagar och tar da ett lagre
pris for folk som kommer och spelar pa anlaggningen da.

Tofta BGK: Har en prova pa dag varje ar dar foreningen annonserar i ett
lokalblad. Med tillsammans Gotlands IF och presenterar sin verksamhet pa en
helsida i lokaltidningen. Allménhet som vill far méjlighet att lana/hyra NIFO 2.

Ornskoéldsviks BGK: Har varje ar Bangolfens Dag i borjan av sasongen dar
folk far prova att spela bangolf gratis och vinna priser. Lamnar man sedan in sitt
protokoll efter avslutat spel sa deltar man in en tavling och kan vinna frispel.

De har aven prova pa spel pa en inomhusanlaggning varje hostlov och sportlov
samt delar ut flygblad till vissa riktade skolor som ligger i ndrheten av
Ornskoldsviks anlaggning.

Boras MGK: Klubben deltar i en idrottsskola som organiseras av Boras
Kommun. Kommunen inbjuder foreningar att delta, sedan goér kommunen ett
utskick till lagstadieskolor i Boras dar ungdomarna far anmala sig. Ungdomarna
provar sedan pa varje idrott fyra ganger. Darefter byter till nagon annan idrott.



Lovgardet BGK: Hyresgastforeningen hyr hela anlaggningen en gang om aret
for sina medlemmar. Ett foretag hyr hela anlaggningen en gang om aret.
"Revanschvarvet” att fa sp6 av kompisen gar ju inte, sa serie tva kostar halva
summan.

Malmé BGK: Gar ut till sma och medelstora foretag i naromradet och erbjuder
ett ”Foretagskort” till anstallda och deras anhdériga. Malmo erbjuder till en viss
summa att foretagets anstallda far spela gratis pa anlaggningen. Tva vinster med
detta system, man far in kontanter i borjan av sasongen och sprider PR om att
man oppnar anlaggningen pa detta satt. De anstallda som kommer och spelar
gratis kdper da nagot i kiosken nar man sjélv inte behéver betala. Kor inplastade
kort till féretagen som kdper dessa paket.

Perstorps BGK: Forsokte under 2006 att rekrytera vuxna medlemmar med barn
for att pa sa satt komma tillbaka till att bangolf ar en familjesport.

Klubben annonserar pa Perstorps Kommuns hemsida om éppettider och
eventuella andra evenemang som ar pa gang.

Kungshalls BGK: Foreningen lagger ut flygblad med information om
anlaggningen pa Turistbyran i Nybro. De saljer "Glasriketpasset™. Ett kort som
ger rabatt pa en massa olika saker (bangolf 10%), foreningen far betalt for varje
pass man saljer samt att man far vara med i reklambladet for ”Glasrikepasset”.
De har aven foretagskvéllar dar foretag koper in sig pa anlaggningen for att
spela bangolf och &ta en bit mat.

Nassjo BGK: Foreningen driver ett Handslagsprojekt tillsammans med
Smalands Idrottsforbund dar hogstadieelever far prova en massa olika idrotter.
Klubben har 18 banvardar som ansvara for varsin bana. De har &ven kopt in
"reflexvastar” med text pad som medlemmar har pa sig nar de gar pa
anlaggningen for att folk ska veta att man ar medlem i Nassjo BGK sa att man
kan fraga om det &r nagot man undrar 6ver.

Foreningen arbetar mycket aktivt med presskontakter. De skickar in en
arsplanering pa viktiga datum under sésongen vilket verkligen ger resultat.
Ungdomar som blir juniorer slussas in som hjalpledare for
ungdomsverksamheten.



Daga BGK: Ar mycket duktiga pa att fa in sponsorer som vill ha en skylt pa
anldaggningens staket eller skaffa "Fadderbana”. Sponsorerna far spela gratis pa
anlaggningen. Foreningen har en sponsortraff en gang om aret dar man berattar
om féreningen samt har en tavling med priser och ater en bit mat.

De har dven fixat en sponsor som betalar per poang foreningen tar i seriespelet,
2006 fick féreningen 40:- per poéng.

Daga ar dven mycket duktiga pa att spara pengar infor nasta banbygge, man
avsatter en viss summa varje ar for att kostnaderna for den nya anlaggningen
inte ska bli alltfor stor och tung att bara nar det ar dags.

Har aven tips fran andra foreningar som jag inte besokt, men som har intressanta
projekt:

Askims BGK: Later skolungdomar spela pa anlaggningen under hela sasongen
till ett mycket lagt pris. De kan da anvanda ungdomarna pa Lokala
Aktivitetsstodet och det blir saledes ingen kostnad for féreningen.

Foreningen pratade med Metro (gratistidningen) och alla Metro-medlemmar fick
spela billigare pa Askims banor mot uppvisande av medlemskort. Metro skrev
detta i tidningen, alltsa gratisreklam, tidningen lases av manga och da vet ju
manga att banorna i Askim &r 6ppna.

BGK Ringen: Later sina duktiga ungdomar och juniorer fa mojlighet till
sommarjobb pa golfen genom Handslaget. Kor bangolfskola under nagra
veckor, bra sétt att locka nya ungdomar till sporten genom att ledas av yngre
ledare som blir forebilder.

De trycker upp stora affischer infor bangolfskolan som sétts upp pa strategiska
stéllen i nérheten av anldggningen.

Eskilstuna BGK: Gar ut till atta till tio foretag runt om i Eskilstuna och
erbjuder foretagens anstallda att spela bangolf billigare (barnpriset).
Motprestationen ar att foretaget sprider information om detta erbjudande samt
att de anstallda maste visa nagon form av ID handling att de &r anstallda pa
nagot av dessa foretag.

Ovriga tips ar: Ta kontakt med din lokaltidning eller bostadsbolag, de flesta har
nagon form av kort for sina lasare eller boende som ger dem ratt till rabatt. Detta
ar ett enkelt satt att marknadsfora sin forening. Tidningen eller bostadsbolaget
gar ju ut med jamna mellanrum och talar om vilka erbjudanden som géller. De
gor alltsa jobbet at er.



Bjud in skolor till prova pa verksamhet, vet att det ar svart att komma in dagtid,
men forsok erbjuda tid strax efter skolan har slutat. Erbjud nagon form av
bangolfskola tva till fyra ganger. Regnar det forsta gangen sa férsvinner ju
mojligheten till rekrytering. Gor upp ett program for dessa ganger, avsluta med
en gemensam samling och fika. VVar beredd pa att det kan komma manga
ungdomar. Har ni ledare som klarar av det?

Ga ut till de skolor som ligger narmast anlaggningen, dar ar mojligheten storst
att ungdomarna nappar pa ert erbjudande och sedan har moéjlighet att fortsatta.
Tryck nagon form av flygblad med kort information och telefonnummer.,

Tips pa anlaggningen:

Manga foreningar ar duktiga pa detta, men vill anda ge nagra korta och enkla
tips pa hur en trivsam och attraktiv anlaggning kan se ut.

Stor skylt som talar om Gppettider och eventuellt telefonnummer.

Skylt som halsar folk valkomna till anlaggningen.

Tydlig skylt med spelpriser vid kiosken.

Léattillganglig kiosk som verkligen visar var man betalar.

Vem stdr i kiosken? Ar detta ratt person? Personen &r foreningens ansikte

utat.

e Ha garna klubbtrdja eller klubb t-shirt pa sig i kiosken och dven nar man
gar ute pa anlaggningen och spelar. Vi maste visa att vi ar en forening och
att man tavlar i bangolf.

e Ar anldggningen attraktiv? Be ndgon som inte ar involverad i
verksamheten att komma ner till anldggningen och tala om vad de tycker
om anldggningen.

o Skylt till toaletten — rena toaletter.

e Rena banor gora att det blir en trivsam anldggning. Anlaggning haller
dessutom langre om den &r vélvardad.

o Sétt upp skyltar som visar vagen till anldggningen. Hittar man till din
anlaggning?

e Ge bra klubbor till allménheten.

e Det &r bra det finns mdjlighet att hyra nagra béattre bollar till rimligt pris
eller att féreningen satsar pa bra allmanhets boll som inte studsar sa
mycket.

e Star allménheten hela tiden kvar fran utslaget och slar? Gor banorna
lattare for allménheten?

e Om det ar praktisk majligt se till att ha en ”6ppen” bana 18 sa att folk far

ta med sig klubba och boll och lamna i kiosken.



Detta ar sakert sjalvklara saker for manga, men med dessa enkla medel kan vi
hoja statusen pa dina banor och ge vara kunder en annu trivsammare stund. Det
tjanar bangolfen pa och du far nojda kunder som kommer tillbaka.



